ADAPTA COLOR INAUGURA NUEVO

ALMACEN EN ITALIA

Adapta Color ha tomado su
posicion en el amplio pano-
rama de los fabricantes de
recubrimientos en polvo que
operan en llalia.

Empresa nacida hace poco
-se fundd en 1997- Adap-
ta Color es en la aclualidad
una de las mas imporiantes
empresas de la Peninsula
Ibérica. Desde &l principio, la
estrategia de Adapta Color es
la de producir recubrimientos
en polvo de alta calidad. Con
sede en Pefiiscola (Caslel-
lon), la empresa dispone de
un area de 24.000 m#, tiene
una capacidad productiva de
12.000 Vano de recubrimien-
tos en polvo y dispone de las
mas modemas tecnologias
de fabricacion, Produce todos
los tipos de polvo: poliester,
epoxi, hibrido, poliuretanico,
elc., siempre caracterizados
por un allo nivel de calidad.
Hace cualro afios, la empresa
empezo sus actividades en el
mercado italiano,

Mos invitaran a la inauguracién
del nuevo almacén italiano (fig.
1), situado en Rossano Vene-

1 - El almacén Adapta Color Ita-
lia de Rassana Venclo (Trevise,
Italia).

1 - A loja da Adapta Color tdla
em Rossano Venelo (Trevise,
Itilia).

to (Micenza), donde encon-
lramos a José Luls Queroll,
director comercial de Adapla
Color (fig. 2).

«El mercado italiano de la pin-
lura en polvo es el mas impaor-
lante de Europa y también el
mas compelitive —inicia José
Luis Queroll- asi que el éxito
abtenido por nuestra empresa
en la Peninsula nos impulsd
a considerar el introducirmos
en el mercado italiano con la
misma estrategia que le ha
permitido a Adapta Color co-
locarse enlre las primeras em-
presas de Espafia: jla politica
de la calidad!

Evaluamos la consislencia del
nicho de mercado en el que
nuestros  productos  podian
encontrar una colocacion inte-
resante: en efeclo, habia po-
lenciales clientes que podrian
haber encontrado interesanies
las caracteristicas de nuestras
lineas de metalizados (bon-
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dizados) para exteriores e in-
leriores, de nuesiros efeclos
especiales, de los productos
expresamente  desarrollados
para el Mdf, para la sublima-
cion, de los productos Biopro-
of (la linea de polvo “sanilario”,
capaz de eliminar o bloquear
la proliferacion de la carga bac-
lérica), del polvo a baja tem-
peratura de polimerizacion, de
Ivs productos antimancha, de
la linea warm louch, ele.”.

aintreducirse en un  nuevo
mercado siempre as dificil, so-
bre todo si la introduccidn ro
se basa en estrategias de bajo
precio. La blsqueda de usua-
nos industriales de recubri-
mientos en polva dispuestos a
probar productos nuevos, con
caraclerislicas y precios dife-
rentes de la oferla estandard
de mercado, requiere sin duda
plazos mas largos, pero con el
tiempo los resullados asumen
una forma mas canslante,

Tras las dificultades iniciales
-2l mercado itallano es un
extremadamente

mercado
compelilivo- varios usuarios
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2 = José Luis Queroll, director co-
mercial de Adapta Color, al cen-
tron.

2 - José Lwis Querocll, direlor
comercinl da Adepta Color, no
moedio,

empezaron a probar nuestros
productos de alta calidad: con-
seguimos conquistar la con-
fianza de un nimero cada vez
mayor de empresas que apre-
cian, ademas del producto,
también nuestroserviciorapido
y eficiente, tanto en las entre-
gas como en los muestrarios
efectuados en nuestros labo-
ratorios de Pefilscola gue, au-
ngue se encuentre a muchos
kilometros de distancia, esta
siempre a total disposicion del
cliente que solicita acabados
especificos, como bien saben
ya las empresas esparnolas y
portuguesas que utilizan nue-

slros recubrimientos en polvo.
Actualmente  estamos  intro-
ducidos en muchos seclores
industriales italianos. Nuestros
productos han permilido que
muchas empresas susliluyan
los ciclos liquidos al disolven-
te por nuestros productos en
poivo,

El nuevo almacén se ha reali-
zado para ofrecer un servicio
tadavia mejor a las empresas

ADAPTA
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italianas que ulilizan recubri-

mientos en polvo Adapta. La
disponibilidad en almacén de
todos los productos necesa-
rios, en los distintos colores,
garantiza entregas en un ma-
ximo de 24 horas (fig. 3). El
almacén esta organizado con
una estrategia bien precisa:
tras lres anos de aclividad en
el mercado, sabemos cua-
les son los productos que el

A AparTa COLOR INAUGURA NOVA LOJA NA ITALIA

No vasto panorama de produ- produzir tinlas de alla qualida- (Castelion), a empresa dispoe
de uma area de 24.000 nv,

tores de tintas em po que ope-
ram na [talia, a Adapta Color
ganha um espaco todo seu.

De recente origem — foi funda-
da em 1997 — a Adapta Color
& hoje uma das mais impar-
tantes empresas da Peninsula
|bérica. Desde o inicio a estra-
tegia da Adapta Color foi a de

3 = Vista de una parte del nuevo
almacén,

3 - Vista de uma parle da nova
foja,
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de. Com sede em Pefiscola

usuario industrial pide mayor-
mente. Los clientes adquiri-
dos pueden asi conlar con la
continua disponibilidad de sus
productos:.

La respuesta del mercado
italiano a las propuestas de
Adapta Color fue sin duda po-
siliva: no se buscan les gran-
des volimenes, sino nichos de
allo valor afiadido, y de esia
manera, el nimero de clientes
cada mes aumenta, con una
tendencia al crecimiento ver-
daderamenle nolable.
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tem uma capacidade produ-
tiva de 12.000 tano de tintas
a pd e possui as mais moder-
nas tecnologias de producado.
Produz todos os tipos de pas:
poliésteres, epdx, hibridos, de
poliuretanos e assim por dian-
te, sempre caracterizados por
um elevado nivel qualitativo.
Ha qualro anos, a empresa ini-
ciou a sua entrada no merca-
do italiano. Fomos convidados
para a inauguracdo da nova
loja italiana (fig. 1), situada em
Rossano Venelo (Vicenza),
onde encontramos Josa Luis
Queroll, diretor comercial da
Adapla Color (fig. 2).
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«0 mercado italiano da pintu-
raa po e o mais importante da
Eurcpa, mas também o mais
competitivo - inicia José Luis
Queroll — mas o sucesso ob-
tido pela nossa empresa no
mercado espanhol nos esti-
mulou a considerar a enlrada
no mercado italiano com a me-
sma estralégia que permitiu a
Adapta Color de posicionar-se
entre as primeiras empresas
da Peninsula |bérica: a polilica
da qualidade!

Avaliamos a consisténcia do
nicho de mercado que os
nossos  produlos  poderiam
encontrar uma colocagdo inte-
ressante: na verdade, haviam
clienltes em potencial que po-
deram achar interessante as
caracleristicas de nossas lin-
has de metalizados (de liga)
para exteriores e interiores,
dos nossos efeilos especiais,
dos produlos especialmente
desenvolvidos para Mdi, para
a sublimagdo, dos produtos
Bioproof (a linha dos pés “sa-
nitarios”, capazes de eliminar
ou bloguear a proliferacéo da
carga bacleriana), dos pds a
baixa temperalura de polime-
rizagao, dos produtos anti-im-
pressao digital, da linha wamm
touch, entre outrasy.

«lnserr-se em um novo mer-
cado e sempre dificil, princi-
palmente se a inlrodugdo nao
esla baseada em estralégias
de precos baixos. A pesqui-
sa por clientes disponiveis a
lestar produtos noves, com

pregos diferentes aos da oferta
ja presente no mercado, exige
sem divida tempos mais lon-
gos, mas com 0 Seu passar
os resultados assumem uma
forma mais constante.

Apos as dificuldades Inicia-
is — aguele jtaliano &, enire
outras coisas, um mercado
extremamente competitivo —
varios usuarios comegaram a
lestar as nossas lintas a po de
alta qualidade: conseguimos
conquistar a confiancga de um
namero sempre maior de em-
presas que apreciam, alam do

produto, lambém o rapido e
eficiente servico, seja na en-
trega como nas amostragens
efetuadas em nossos labora-
lorios de Pefiscola que, ape-
sar dos muitos quildmetros
de distancia, esta sempre a
disposicao tolal do cliente que
necessita de acabamenlos
especiais, como bem sabem
05 nossos clientes espanhois
e porlugueses, Hoje eslamos
inroduzidos em muitos  se-
lores industriais italianos. Os
nossos produlos permitiram a
muitas empresas subslituir os

ciclos liquidos a base de sol-
vente com os nossos produlos
em po.

A nova loja foi realizada pa-
ra oferecer um senvigo ainda
melhor as empresas italianas
que utilizam os produlos da
Adapta. A disponibilidade na
loja de todos os produlos ne-
cessarios, em varias cores,
garanie entregas em 24 horas
(fig. 3). A loja esta organizada
de acordo com uma estratégia
bem precisa; depois de trés
anos de alividade no merca-
do, nds sabemos quais sao
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o5 produtos que © USUANO
industrial ilaliano pede predo-
minantemente. Os clientes po-
dem contar desta forma com a
continua disponibilidade dos
seus produtoss,

Aresposta do mercado italiano

as propostas da Adapta Color
foi sem divida positiva: o obje-
tivo ndo sdo os grandes volu-
mes, mas produlos de allo va-
lor adicional e, desta maneira,
o nimero de clientes aumenta
a cada més, com uma tendén-
cia de crescimenlo realmente

cansideravel,
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